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Resumo: A pesquisa investiga a pandemia da COVID-19 e
seus efeitos sobre as relagdes juridicas como campo fértil para a
valorizacao da renegociacao nas relagdes juridicas em geral e, de
maneira mais especifica, se 0 momento representa oportunidade
para que se estimule a negociacao processual atipica nos contratos
interempresariais, de maneira a que, em havendo evolucao
da contenda para a esfera judicial, a causa seja solucionada
em condi¢cdes melhor ajustadas as caracteristicas essenciais
destas transacdes e das circunstancias ora vigentes. Apoia-
se em raciocinio hipotético-dedutivo com divisao do trabalho
em trés se¢des nucleares, iniciando-se na contextualizagdo dos
efeitos da pandemia como ensejadores de um maior quadro de
negociabilidade ndo apenas material, mas também com efeitos
processuais. Caracterizam-se os contratos interempresariais e suas
notas distintivas, de maneira a melhor compreender a amplitude
negocial que lhes ¢ insita, para que se analise, enfim, as hip6teses
de negdcios juridicos processuais pertinentes as transacdes entre
empresas no atual cenario.

Palavras-chave: Pandemia COVID-19. Autorregramento da
Vontade. Negdcios Juridicos Processuais Atipicos. Contratos
Interempresariais.

Abstract: This research investigates the COVID-19 pandemic
and its effects on legal acts. This paper questions whether it is
a justifiable reason for renegotiating legal transactions and
investigates if current events represent an opportunity for more
atypical procedural negotiations in intercompany contracts, so
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that, in the event that the dispute evolves to adjudication, the case would
be resolved in conditions better adjusted to the essential characteristics
of these types of transactions and the circumstances of the moment.
This study uses the hypothetical-deductive method and divides itself
into three core sections, starting with a general analysis of the effects
of the pandemic as a means for negotiation, not only material, but also
procedural. Furthermore, intercompany contracts and their distinctive
characteristics are explored to better understand their range of transactions
and the hypotheses of procedural acts pertinent to legal transactions in the
current scenario.

Keywords: Pandemic COVID-19. Self-regulation. Atypical Legal
Proceedings. Intercompany Contracts.
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INTRODUCAO

A presente investigagdo se concentra na analise da pandemia da COVID-19 como fator
de estimulo a renegociacdo contratual diante do quadro de relativa inseguranca juridica e de
crise de adimplemento instaurado e, nesse contexto, busca responder se no ensejo das aludidas
repactuacdes seria oportuno, no ambito dos contratos interempresariais, o exercicio do poder
de autorregramento da vontade para a estipulagdo de clausulas destinadas a produzir efeitos em
eventual processo judicial, objetivando tornar o procedimento melhor ajustado as especificidades
do ramo e as circunstancias ora vigentes.

Objetiva-se, também, identificagdo de hipdteses de negociagdo processual que se
apresentem como proficuas na seara das transagdes interempresariais em curso ou que venham a
se estabelecer enquanto vigentes os efeitos da pandemia do novo Coronavirus, tendo como norte
as caracteristicas inerentes aos contratos celebrados entre partes empresarias.

A andlise das questdes-problema suscitadas de justifica em fun¢do das adversidades
decorrentes da pandemia da COVID-19, entre as quais se observa a potencial judicializa¢ao
das relagdes juridicas em geral e, no que toca ao presente trabalho, das transacdes entre partes
empresarias, que normalmente envolvem a circulagdo de bens de expressivo valor economico.
Nesse viés, a identificagdo de ajustes procedimentais uteis a transformacdo de eventual — talvez
até inevitavel — processo judicial o mais efetivo possivel ¢ tarefa que se amolda as necessidades
ora vigentes.

Ampara-se no método hipotético-dedutivo, partindo-se das premissas acima delineadas
para a verificagdo das hipoteses particulares de viabilidade de negocios juridicos processuais
identificados como pertinentes aos contratos interempresariais.

Para alcance dos objetivos propostos, divide-se a pesquisa em trés partes nucleares,
iniciando-se com a verificagdo dos efeitos do novo Coronavirus nas relagdes juridicas e a
oportunidade renegociacdo se valendo de negocios juridicos que venham a produzir efeitos
no processo, caso a lide ndo logre ser solucionada pré-processualmente. Para tanto, situa-se a
negociacao processual atipica como decorréncia do exercicio do autorregramento da vontade no
processo e se tangencia a ainda arida questdo referente aos limites objetivos dessas convengoes.

Em seguida, passa-se a caracteriza¢do dos contratos interempresariais € as implicagdes
das notas distintivas identificadas no grau de autonomia para a disposi¢do de situagdes juridicas e
alteracdo procedimental atribuido a negécios desta natureza.

Enfim, passa-se a aferi¢do de hipdteses de aplicabilidade da negociagdo processual
atipica em contratos interempresariais consideradas possiveis e Uteis para a condu¢do de eventuais
demandas em condigdes menos adversas, dada as ja abundantes dificuldades que a pandemia da
COVID-19 impde.
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1 EFEITOS DA PANDEMIA DA COVID-19 NAS RELACOES CONTRATUAIS: A
OPORTUNIDADE DE RENEGOCIACAO COM PRESTIGIO A CELEBRACAO DE
NEGOCIOS JURIDICOS PROCESSUAIS ATIPICOS

Com a rapida disseminagdo geografica do novo Coronavirus (SARS-COV-2) e diante do
aumento exponencial do niumero de novos casos didrios de contaminagao, a Organizagdo Mundial
de Saude declarou, em 11 de marg¢o de 2020, a caracterizagdo da COVID-19 (enfermidade
causada pelo SARS-COV-2) como pandemia (World Health Organization, 2020). Instaurou-se,
entdo, verdadeiro quadro de calamidade publica, tendo diversos paises passado a adotar, ainda
que com diferentes intensidades, medidas de contencdao do contagio pela COVID-19, entre elas
o distanciamento social, o fechamento do comércio ¢ das institui¢des de ensino, assim como a
paralisacao dos servigos publicos e privados ndo essenciais.

Diante desse cendrio, as relagdes juridicas de direito privado, em especial as contratuais,
passaram a sofrer fortes impactos em seu regular desenvolvimento, ndo apenas pelos efeitos diretos
da necessidade de afastamento social, mas também em fung¢do das consequéncias econdmico-
financeiras decorrentes da estagnacao da circulacdo de bens e servigos. Os impactos da pandemia
sobre o desenvolvimento das relagdes juridicas tém sido apontados, nos estudos iniciais sobre o
tema,' como eventos de for¢a maior, assim considerados, nos termos do paragrafo tinico do art.
393 do Codigo Civil, aqueles que se constituam no fato necessario, cujos efeitos nao era possivel
evitar ou impedir.

No ambito das relagdes contratuais vige o principio da for¢a obrigatoria do contrato —pacta
sunt servanda —, que constrange as partes ao cumprimento do que restar estipulado nas avengas
(TARTUCE, 2014).? Nada obstante, referido principio pode sofrer mitigagdo diante de situagdes
supervenientes imprevisiveis que venham a desequilibrar as prestacdes pactuadas, ensejando a
revisdo contratual, tendo como buissola a manutencao do contrato, vez que a sua resolugdo deve
ser a ultima ratio (TARTUCE, 2014).

Essa possibilidade de revisdo ¢ decorréncia da teoria da imprevisdo, de origem francesa,
cuja esséncia se vislumbra nos arts. 317 ¢ 478 do Cddigo Civil de 2002,* dispositivos de aplicagao
ja bastante consolidada em demandas judiciais de revisdo ou resolu¢do contratual por fato
superveniente. Em que pese a possibilidade de revisdao de determinadas relagdes contratuais, nem
sempre o contexto fatico das situacdes impactadas pela da pandemia de COVID-19 permitird que
se solucione satisfatoriamente a contenda a partir da Teoria da Imprevisdo ou de outras hipdteses

revisionais, a exemplo das que bem anotam Nelson Nery Jr. ¢ Rosa Maria de Andrade Nery (2019,

1 Neste sentido, cf. Claudia Lima Marques (2020, p. 11): “Conclua-se pela existéncia da excegdo dilatdria, por forca
da boa-fé, em nosso sistema privado e no direito do consumidor, assim como em ser esta situacdo excepcional da
Pandemia do COVID-19, uma for¢a maior, que pode excepcionar conforme o a figura da mora debitoris”.

2 No mesmo sentido, Gustavo Tepedino (2011, p. 338): “Como ¢ cedico, o contrato ¢ obrigatorio e vinculante entre
as partes, dai decorrendo a intangibilidade de seu contetido. Na espécie, uma vez efetuada a proposta por X, sua
aceitagd@o pelos vendedores fez nascer relagao contratual plenamente valida e eficaz e, por isso mesmo, vinculante”.

3 Nao se olvida da existéncia de divergéncia acerca da teoria adotada pelo Codigo Civil de 2002, no que atine a
revisdo contratual por fato superveniente. Segundo Flavio Tartuce (2014), parcela da doutrina se ampara na redacao
do art. 317 para afirmar a adogdo da Teoria da Imprevisdo. De outro turno, ha construgdes doutrinarias no sentido
de que o art. 478 do CC/2002, de redagdo inspirada no art. 1467 do Codigo Civil Italiano, teria adotado a Teoria da
Onerosidade Excessiva.
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p. 724): “a) quebra da base objetiva do negécio; b) desequilibrio contratual; ¢) despropor¢do da
prestacdo; d) quebra da fung¢do social do contrato; e) ofensa a boa-fé objetiva etc”. Tal constatacao
levou, inclusive, o Congresso Nacional a editar de Projeto de Lei para instituir Regime Juridico
Emergencial e Transitorio de Direito Privado.*

Ao cenario de crise de adimplemento nas relagdes contratuais, soma-se, entdo, o quadro
de conflito de certeza juridica quanto ao regime legal aplicavel as avengas, afetando sobremaneira
a clausula da seguranga juridica, corolédria do Estado de Direito, valor que exprime a confianga do
individuo no império da lei e na garantia da justi¢a, como bem salienta Couture (1958, p. 146): “Si
el individuo no tuviera la seguridad de que existe en el orden del derecho un instrumento idéneo
para darle la razén cuando la tiene y hacerle justicia cuando le falta, su fe en el derecho habria
desaparecido”.

Nesse momento, ¢ natural que haja divergéncia de posi¢des assumidas pelas partes acerca
da norma legal a incidir sobre a relagcdo contratual ou daquilo que seja a solugdo mais equanime
para a manutencao da avenga e de seu equilibrio, potencializando a judicializa¢do da controvérsia.’

O contexto nos permite afirmar que a renegociacdo ganhard destaque no ambito das
relagdes privadas em geral e, em especial, nos contratos. Decerto as empresas, tanto nas relagdes
contratuais formuladas entre si em ambiente regulado precipuamente pelo Cédigo Civil — contratos
interempresariais, objeto do presente estudo — quanto nos negdcios de natureza consumerista, se
colocardo diante de situacdes em que os instrumentos negociais deverdo ser reavaliados para que
deles se extraiam solugdes aptas a restabelecer o sinalagma tal qual verificado no momento da
celebracio.

Assim, no ensejo da revisitagdo do contratos interempresariais, o que, diante dos efeitos
da pandemia, se mostra essencial para que o objeto negocial ndo se frustre por completo,® é
possivel a celebragdo de ajustes de vontade destinados a produzir efeitos em ambiente processual,
oportunizando a resolucdo de eventual controvérsia de maneira otimizada, por meio de um
procedimento melhor ajustado as especificidades da situagdo material. E o que se investiga com

maior detalhamento nas linhas seguintes.

4 Trata-se do Projeto de Lei n® 1179/2020, de iniciativa do Senado Federal, aprovado em 10 de junho de 2020,
materializando-se na Lei n° 14.010/2020. Em sintese, o projeto se ancorava em premissas tais como: I) o
estabelecimento de uma cisdo de tratamento entre as relagdes civis paritarias (direito civil e comercial) e as relagdes
assimétricas (direito do consumidor e das relagdes locaticias) e II) ndo derrogagdo da legislagcdo vigente atinente a
matéria, estabelecendo apenas mecanismos de temperamento ou suspensdo temporaria da aplicagdo de determinadas
regras durante o RJET. Nada obstante, os dispositivos que tratavam da modulagao das relagdes juridicas civis foram
vetados, sob a justificativa de que os mecanismos hoje existentes, como as teorias da imprevisao e a onerosidade
excessiva, sdo suficientes para o escopo de regulacdo transitoria.

5 O quadro de incerteza juridica tende a se projetar para a esfera decisoria das demandas relacionadas a pandemia
da COVID-19, impulsionando a discricionariedade judicial que, segundo Ronald Dworkin (2007), ¢ aceita pelos
adeptos do positivismo juridico nos chamados “casos dificeis”, como decorréncia da auséncia de perfeita subsungéo
do fato a norma.

6 Nao apenas essencial, mas, altamente recomendavel diante do atual cenario. Anderson Schreiber (2018) defende
que ao se identificar o desequilibrio contratual as partes devem prontamente reavaliar o negdcio para superar a
onerosidade excessiva, como parte do que denomina dever de renegociagdo, que decorre da boa-fé objetiva e integra
o contrato independentemente de previsao.
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1.1 Autorregramento da vontade no peso

Como visto, o conturbado momento induz a uma valorizagdo dos mecanismos de
repactuagdo contratual (negociacdo)’, para que a solugdo de eventuais impasses seja construida
consensualmente, ou seja, com contornos definidos pelas proprias partes da relagdo material. No
entanto, verifica-se potencial, também, para uma reconfiguragdo do contrato com a previsao de
clausulas destinadas a imprimir a maior efetividade possivel na solucdo jurisdicional da contenda,
caso nao haja consenso sobre parcela do objeto negocial. Nessa perspectiva de repactuacao, que
exige cautela das partes celebrantes, inclusive no que se refere a um tratamento especifico e
adequado de futura demanda judicial, ganha relevo a possibilidade de autorregramento da vontade
com efeitos processuais. Trata-se da utilizacdo dos negdcios juridicos processuais, passiveis de
celebragdo de maneira prévia ao litigio, ou mesmo apos instaurada a litispendéncia.

Os negocios juridicos processuais nao constituem novidade no ordenamento juridico
patrio, sendo possivel observar a manifestagao do instituto em diversos dispositivos do revogado
Codigo de Processo Civil de 1973, havendo na doutrina quem aponte a existéncia de negdcios
processuais tipicos na legislacdo desde as Ordenagdes Filipinas, passando pelo Regulamento
737/1850 e o Cddigo de Processo Civil de 1939 (NOGUEIRA, 2020). Com o advento do Cédigo
de Processo Civil de 2015, no entanto, para além da manutencao de negdcios juridicos processuais
tipicos ja identificados em legislagdes processuais pretéritas,® estabeleceu-se previsdo genérica
para que as partes celebrem negdcios juridicos processuais atipicos, regrando por si proprias, no
ambito da autonomia da vontade, o objeto e os efeitos desejados com o ajuste.

Em outros termos, conforme leciona Rosa Maria de Andrade Nery (2015, p. 263) ha agora
verdadeira clausula geral de autorregramento da vontade, permitindo as partes “[...] se conduzirem
de forma mais livre durante o iter procedimental, por decorréncia de algo a que se pode denominar
autogeréncia parcial do processo”, extraida a partir do caput do art. 190 do CPC/2015, nos seguintes

termos:

Art. 190. Versando o processo sobre direitos que admitam autocomposi¢do, €
licito as partes plenamente capazes estipular mudangas no procedimento para
ajusta-lo as especificidades da causa e convencionar sobre os seus 6nus, poderes,
faculdades e deveres processuais, antes ou durante o processo.

O contetdo do dispositivo indica de maneira precisa que os negocios juridicos processuais

7 Forma autocompositiva em que as partes dialogam diretamente, podendo ou ndo ser assistidas por advogado.
Rodrigo Mazzei e Barbara Seccato Ruis Chagas (2018) enfrentam de maneira brilhante a tematica do tratamento
adequado de conflitos, sob a perspectiva de que o art. 5°, inciso XXV, da CF/88 demandaria ndo apenas a garantia
de inafastabilidade da jurisdi¢do, mas, sobretudo um tratamento adequado dos conflitos para que deles se extraia
o melhor e mais efetivo resultado para a sociedade. A negociagdo, no atual cendrio, apresenta-se como forma de
tratamento de especial relevancia, dadas as particularidades de incerteza juridica e até mesmo de limitacdo dos
servigos judiciarios em fung@o da pandemia da COVID-19, o que dificultaria o proprio desenvolvimento do iter
procedimental em tempo razoavel.

8 Daniel Amorim Assumpg¢do Neves afirma (2018, p. 388), a respeito dos negdcios juridicos processuais tipicos,
que “[...] ja no CPC/1973 existiam varias passagens que os consagravam de forma expressa”. Ainda segundo a
licdo do autor, “Sempre que a lei prever um negodcio juridico processual de forma expressa, tem-se negécio juridico
processual tipico”.
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poderao versar sobre dois objetos distintos: I) situagdes processuais das partes e II) alteragdes no
procedimento, destinadas a ajusta-lo as especificidades da causa (DIDIER JR., 2018, p. 25).

Fredie Didier Jr. (2018, p. 20) situa a possibilidade de celebracdo de negocios juridicos
processuais atipicos como decorréncia do principio do respeito ao autorregramento da vontade no
processo, que “[...] visa, enfim, & obtencao de um ambiente processual em que o direito fundamental
de autorregular-se possa ser exercido pelas partes sem restrigdes irrazoaveis ou injustificadas.”
Essa autonomia para a regulacdo de interesses resulta em verdadeiro repertério de poderes a
serem exercidos pelos sujeitos de direito para o estabelecimento de situacdes juridicas, desde que,
obviamente, tal exercicio se legitime nos limites do proprio ordenamento juridico (NOGUEIRA,
2020).

Ha inegavel potencial na utilizagdo de negodcios juridicos processuais atipicos para a
modulag¢do do procedimento, tornando-o melhor ajustado a lide e permitindo que o processo alcance
com efetividade o seu escopo de pacificacdo social, em verdadeira expressao da instrumentalidade
que lhe ¢ imanente. O instituto propicia também um especial prestigio a dimensao do processo como
procedimento em contraditorio, garantindo-se as partes a efetiva oportunidade de participagdo na
construcao do caminho — iter procedimental — para a solu¢@o da contenda, em didlogo com o juiz, a
quem caberd o controle das modificacdes procedimentais intentadas pelas partes e, nesta atividade,
dados os contornos da garantia do contraditorio, devera levar em consideragao os fundamentos por
elas apresentados, inclusive enfrentando-os fundamentadamente no caso de recusa de aplica¢do do
negocio processual (MADUREIRA, 2017).

No escopo aqui tratado, de repactuacdo das relagdes contratuais firmadas por partes
empresarias diante dos efeitos da pandemia da COVID-19, desde ja se valendo da possibilidade
de autorregramento da vontade com efeitos em eventual processo judicial, a cooperacdo entre as
partes se manifestara ndo apenas no plano material — como decorréncia da boa-fé objetiva — mas
também na seara processual, caracterizado por Nunes (2008) como ambiente policéntrico em que
as partes e o juiz se correlacionam de forma participativa para a constru¢do da decisdo judicial.

Consideramos, assim, a situacao ora vivenciada como oportunidade para que as empresas,
dados os profundos impactos da pandemia nas atividades econdmicas, possam se valer da
clausula geral de autorregramento da vontade para deliberar junto aos demais sujeitos do negocio
a imediata ou futura — a depender da existéncia ou ndo de processo em curso — disposi¢cdo de
situacdes processuais ou realizagdo de modificagdes procedimentais para harmonizar o processo
as especificidades do litigio. Ocorre que muito embora os negocios juridicos processuais atipicos
constituam importante ferramenta de cooperagao para a adequacao do procedimento ao bem objeto
de tutela jurisdicional, hd consideravel indefinicdo quanto aos limites objetivos dessas avengas,
o que talvez explique a sua ainda timida utilizacdo no foro e rara previsdo em instrumentos

contratuais, questdo que se tangencia no item seguinte.
1.2 Consideracoes acerca do objeto das conveng¢des processuais

O que ha de mais intrigante e ainda pouco definido quanto ao objeto dos negodcios juridicos
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processuais atipicos ¢ questdo da delimitacdo dos critérios minimos a serem observados pelas
partes em sua celebracdo, a fim de que suas clausulas ndo afastem indevidamente as garantias
fundamentais do processo ou criem hipdteses que venham a macular a propria sistematicidade da
legislagdo processual.

Desde a promulgaciao do CPC/2015, e especialmente a partir de sua vigéncia, tornou-se
mais abundante a elaboracdo trabalhos académicos destinados a realizacdo de uma abordagem
cientifica dos negocios juridicos processuais atipicos, analisando questdes relativas a sua natureza,
elementos e condigdes para que o objeto das avencas fosse reputado adequado as finalidades do
instituto, indubitavelmente ligadas a noc¢do de flexibilizacdo procedimental para a prestagdo de
uma tutela jurisdicional justa e efetiva.

Pode-se inferir, sem a necessidade de maiores investigacdes, que a disciplina das
invalidades dos negocios juridicos em geral se projetara para a analise de validade das convengdes
processuais, exigindo-se que sejam celebradas por agente capaz, possuam objeto licito, possivel
determinado ou determinavel, e forma prescrita ou nao defesa em lei.” Por conseguinte, as hipoteses
de nulidade e anulabilidade dos negécios juridicos em decorréncia dos vicios de consentimento e de
vicios sociais também se aplicardo aos ajustes de vontade voltados a produzir efeitos processuais,
retirando-lhes a eficacia. Do paragrafo unico'® do art. 190 do CPC/2015 extrai-se, outrossim, que
a inser¢do abusiva de negdcios juridicos processuais atipicos em contratos de adesdo ou a sua
celebragdo por parte que se encontre em condi¢des de manifesta vulnerabilidade serdo parametros
a inquinar a juridicidade do ato, caso constatados in concreto.

Tentando langar premissas logicas para a analise da questdo, Daniel Amorim Assumpgao
Neves (2018) aduz, no que diz respeito as posi¢des das partes processuais, que este tipo de
convengdo a elas se limita, ndo podendo versar sobre os poderes-deveres do juiz, a exemplo do
dever de decisdo fundamentada e de conformacao a ratio decidendi dos precedentes formalmente
vinculantes (art. 927, CPC/2015), por exemplo.

Cassio Scarpinella Bueno (2015, p. 189) afirma haver menos dificuldade em listar as
hipoteses de convengdes em tese possiveis do que em identificar os precisos limites do poder
de autorregramento da vontade no processo, “[...] méxime quando, de acordo com o ‘modelo
constitucional do direito processual civil’, as regras relativas ao procedimento sao de competéncia
dos Estados”. Contudo, sinaliza o autor no sentido de ndo estar convencido a respeito de um
alcance muito amplo do instituto que prevé a autogeréncia parcial do processo, assinalando que a
natureza cogente de boa parte dos dispositivos processuais acabara por limitar substancialmente as
hipoteses de customizacdo do procedimento.

Compartilhando de visdo semelhante, ao menos no que se refere a cogéncia das normas

9 A propria ideia subjacente ao art. 190 do CPC/2015 — atipicidade da negociag@o processual — denota que a forma das
convengdes sera livre. Conjectura-se que dada a necessidade de precisa delimitagdo da modificacdo procedimental
intentada pelos celebrantes, ¢ provavel que a maior parte das convengdes processuais atipicas assumam a forma
escrita. Nada obstante, reputa-se perfeitamente possivel a celebragdo de negodcios juridicos pela forma oral, em
audiéncia, por exemplo.

10 Paragrafo tnico. De oficio ou a requerimento, o juiz controlara a validade das convengdes previstas neste
artigo, recusando-lhes aplicagdo somente nos casos de nulidade ou de inser¢do abusiva em contrato de adesdo ou em
que alguma parte se encontre em manifesta situacdo de vulnerabilidade.
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processuais como um dos parametros a indicar o afastamento de determinadas estipulagdes levadas
a efeito pelas partes, Jos¢ Miguel Garcia Mediana e Moisés Casarotto (2018, p. 236) assentam
que também as regras juridicas materiais — em especial em matéria de invalidades — norteardo a

atividade de controle judicial:

Os negocios processuais esbarram nas regras cogentes processuais. Por
conseguinte, o espaco de autonomia para autorregramento da vontade neste
setor do ordenamento juridico acaba sendo significativamente reduzido, embora,
ao menos no direito brasileiro, exista. [...] Por outro lado, considerando que a
regulamentacao processual dos negocios processuais nao ¢ exaustiva, bem como
pela propria natureza juridica do acordo, ¢ evidente que muitas normas de direito
material sdo aplicaveis ao negocio processual, seja no plano da existéncia, seja no
plano da validade ou mesmo no plano da eficacia.

Fredie DidierJr. (2017, p.430), por seu turno, admite a celebragao de ajustes procedimentais
ou sobre posi¢gdes processuais das partes com a derrogagdo de normas cogentes, como as que
fixam pressupostos processuais: “E possivel acordo sobre pressupostos processuais. Ndo ha
incompatibilidade tedrica entre negocio processual e pressuposto processual. Tudo dependera do
direito positivo”. Nada obstante, para o autor (2018) ha disposi¢des processuais — v.g. as que
preveem os recursos — que sao de reserva legal, ndo se admitindo que sejam introduzidas ou
modificadas pelas partes. De outra banda, Humberto Theodoro Jr. (2015) nao admite a possibilidade
de que negocios juridicos processuais versem sobre pressupostos processuais ou condigdes da
acdo, tampouco sobre qualquer matéria de ordem publica.

Rosa Maria Andrade Nery (2015) consigna que o comando que se extrai do art. 190 do
CPC/2015 permite as partes a negociacao sobre matérias de ordem publica, ao contrario do que se
possa imaginar a priori. Entretanto, sustenta a autora a impossibilidade de as partes negociarem
temas alusivos a direitos fundamentais, a exemplo dos que tratam da jurisdi¢do, juiz natural, duplo
grau, ampla defesa e devido processo legal.

Em exposi¢ao sobre o tema Pedro Henrique Nogueira (2020, p. 285) institui que “As
normas constitucionais do processo civil, inclusive os principios, funcionam como limites
objetivos aos negdcios processuais € convengdes sobre o processo € nao se admite a pratica de
atos negociais que afastem suas prescrigdes”. Prossegue o autor (pp. 285-286), afirmando que o
objeto negocial deve ser reputado invalido caso se mostre incompativel com a natureza cogente de
normas processuais infraconstitucionais.

Outras diretrizes também parecem nortear a atuagdo do magistrado no controle do
autorregramento da vontade no processo, como I) os requisitos de negocios processuais tipicos
correlatos; II) os principios da isonomia, boa-fé objetiva e da cooperagao; III) custos decorrentes
da alteracao procedimental e IV) o nucleo de determinadas garantias fundamentais (DIDIER JR.;
LIPIANI; ARAGAO 2018, pp. 43-45).

Assim, apesar da auséncia de sistematizacdo e de critérios precisos para a defini¢cao dos

limites objetivos dos negdcios juridicos processuais atipicos, a natureza cogente de determinadas
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normas procedimentais, o nucleo dos direitos fundamentais que se projetam para o ambiente
processual —v.g. o devido processo legal substancial — e a efetividade das alteracdes procedimentais
para uma solu¢do mais adequada do litigio se mostram como principais pardmetros limitativos da
autogeréncia parcial do procedimento.

E nesse viés de utilizagdo dos negocios juridicos processuais atipicos nos contratos
interempresariais para ajuste do procedimento as especificidades da causa e da situacdo excepcional
ora vigente, com observancia dos direitos e garantias fundamentais, buscando extrair das contendas
relacionadas @8 COVID-19 o resultado mais efetivo possivel, que se identifica ensejo para uma

maior difusdo e consolidacdo do instituto nas relagdes juridicas.

2 PECULIARIDADES DAS RELACOES INTEREMPRESARIAIS E NEGOCIACAO
PROCESSUAL ATIPICA

Situada, pois, a importdncia da negociacdo processual atipica em um ambiente de
profundas incertezas quanto ao regime legal a que se subsumirdo os contratos e da exegese que
lhes serd conferida diante dos efeitos da pandemia do novo Coronavirus, como meio de tornar a
tramitacgdo de eventual — e provavel — demanda judicial futura o mais eficiente, efetiva e afeicoada
as peculiaridades do litigio, objetiva-se explorar adiante a aplicabilidade do instituto no ambito
dos contratos interempresariais, assim denominados aqueles celebrados entre partes empresarias.

Antes de se adentrar, contudo, a andlise pragmatica da negociagdo processual atipica nas
relagdes interempresariais, importa diferenciar os contratos de existenciais dos contratos de lucro,
na medida em que o grau de autonomia que cada um exibe sera determinante para que se avalie
a extensdo com que as partes poderdo dispor de situagdes processuais por meio de convengdes
processuais atipicas. Essencial também investigar as notas caracteristicas dos contratos celebrados

entre partes empresarias, situagdes de que cuidam os subitens seguintes.
2.1 Contratos existenciais x contratos de lucro

A dicotomia entre os contratos existenciais e contratos de lucro foi inicialmente proposta
por Antdnio Junqueira de Azevedo (2009)!" caracterizando-se aqueles por serem celebrados entre
pessoas ndo empresarias e voltados a subsisténcia, enquanto estes sao firmados entre empresarios e
possuem finalidade estritamente lucrativa. Em uma segunda oportunidade, Junqueira de Azevedo
(2009, p. 600) revisitou suas proposi¢des iniciais para se aprofundar nos critérios distintivos
entre estas categorias, elucidando que a forca obrigatéria dos contratos, principio cldssico do
direito contratual, se manifesta com maior intensidade nos contratos de lucro, nos quais o grau de

disparidade entre as partes ¢ menor ou inexistente:

11 Naquela oportunidade, bem pontuou o professor que “Digladiam-se, de um lado, os defensores da seguranca
juridica, com os olhos voltados ao mundo empresarial, e, de outro, os defensores das pessoas fisicas mal aquinhoadas
economicamente, despreparadas para atuar num mercado sofisticado. A nosso ver, o direito brasileiro e, talvez, o
direito universal, devesse, no séc. XXI, fazer uma distingdo essencial, admitindo expressamente uma nova dicotomia
contratual. Essa dicotomia seria a de contratos empresariais e de contratos existenciais”. (AZEVEDO, 2009, p. 185).
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Os contratos existenciais t€ém basicamente como uma das partes ou ambas, as
pessoas naturais; essas pessoas estdo visando a sua subsisténcia. [...] Ora, as
pessoas naturais ndo sdo “descartaveis” e os juizes tém que atender as suas
necessidades fundamentais; € preciso respeitar o direito a vida, a integridade fisica,
a saude, a habitacdo etc. de forma que clausulas contratuais que prejudiquem
esses bens podem ser desconsideradas. J& os contratos de lucro sdo aqueles entre
empresas ou entre profissionais e, inversamente, se essas entidades ou pessoas
sdo incompetentes, devem ser expulsas, “descartadas”, do mercado ou da vida
profissional. No caso desses contratos de lucro, a interferéncia dos juizes perturba
o funcionamento do mercado ou o exercicio das profissdes; o principio pacta sunt
servanda tem que ter ai maior forca.

Basan (2016) esclarece se tratar de diferenciagdo hermenéutica fundada, em sintese,
no aporte de novos principios as relagdes contratuais a partir do Estado Social. E que a teoria
contratualista cléssica, erigida em paradigma liberal, voltava-se a valorizagdo exacerbada do
individualismo e da liberdade, sendo dai decorrentes os principios basilares do direito contratual,
como o pacta sunt servanda e o da autonomia da vontade. Com o desenvolvimento do Estado
Social, no entanto, observou-se o surgimento de principios corolarios dos valores da dignidade da
humana e do solidarismo, como os da boa-fé objetiva e funcao social dos contratos que, segundo
Morsello (2018), se somaram aos principios classicos para compor o arcabougo principioldgico do
direito contratual, transformando profundamente o modo de analise e interpretacao das avengas.

Consideramos que a dicotomia interpretativa proposta por Junqueira de Azevedo adquire
maior nitidez a partir da vigéncia da Lei de Liberdade Econdmica—Lein® 13.874, de 20 de setembro
de 2019 — norteada por principios que refor¢cam a autonomia dos contratos de lucro, entre eles os
da garantia de liberdade e da intervencao subsidiaria e excepcional do Estado sobre as atividades
econdmicas.'?> A novel legislagdo previu critérios interpretativos para os negdcios juridicos,
conferindo aos celebrantes a oportunidade para a livre pactuagdo de regras de interpretacdo e
colmatagao de lacunas diversas das legalmente fixadas', além da possibilidade de institui¢ao de
parametros objetivos a nortearem a revisao e resolugdo dos contratos.

A Lei n° 13.874/2020 introduz ainda disposi¢des especificas atinentes aos contratos
empresariais. Estabelece-se a presungao de que os negdcios empresariais sao paritarios e simétricos,
garantindo-se a aplicagdo do conteudo negocial livremente estipulado, inclusive com derrogacao
de normas de direito empresarial que ndo ostentem natureza cogente.'* Todas essas disposi¢des
vao ao encontro da linha intelectiva proposta por Junqueira de Azevedo no sentido da prevaléncia
da liberdade e da autonomia nos contratos de lucro.

Veja-se, entdo, que também na seara da negociacao processual o maior ou menor grau de
discrepancia entre as posi¢cdes dos contratantes repercutird na andlise e interpretacdo do acordo
procedimental, sobretudo quando se constatar potencial prejuizo para a parte desfavorecida ou

vulneravel.

12 Art. 2° da Lei n° 13.874/2020.
13 Art. 7° da Lei n° 13.874/2020, que alterou o art. 113 do Codigo Civil.
14 Arts. 3° e 7° da Lei n° 13.874/2020.
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Em nosso sentir, ¢ perfeitamente possivel a celebracdo de convengdes processuais atipicas
em contratos existenciais, como os de consumo, de locagao, trabalhista etc., desde que se verifique
que a parte foi conferida a possibilidade de real deliberagdo especifica acerca das clausulas a se
projetarem no processo, preferencialmente realizada em situagdo que atenue a vulnerabilidade —
p. ex. mitiga¢do da vulnerabilidade juridica por meio da assisténcia por advogado. Nos contratos
interempresariais, a seu turno, dada a presungdo de simetria e paridade entre as partes, reputamos
que havera ampla autonomia para a modificacdo convencional do procedimento e para a disposi¢des
de situagdes processuais.

Além da simetria entre as partes, outras notas distintivas indicam ser adequada a atribui¢@o

de ampla convencionalidade processual nos contratos interempresariais, conforme tratado adiante.
2.2 Contratacio entre empresas: outras notas distintivas

Os contratos empresariais sdo aqueles celebrados entre partes que exergam,
profissionalmente, atividade econdomica organizada para a produgdo ou a circulag@o de bens ou de
servigos. Como via de regra, a contratacdo efetivada entre empresas busca propiciar as condi¢des
— insumos, servigos etc. — para que o exercicio da atividade alcance resultados lucrativos.

De acordo com a classificagdo proposta por Antonio Junqueira de Azevedo, inserem-se
na categoria dos contratos de lucro, desde que, obviamente, sejam celebrados pela empresa como
parte dos processos relacionados a sua finalidade lucrativa. E que nem toda contratagio efetuada
por empresas sera necessariamente atrelada a cadeia de atividades de propdsito econdmico,
podendo ser celebrados contratos desvinculados do objeto social do empreendimento, ainda que
entre as partes do negocio figurem apenas empresarios.

A finalidade lucrativa inerente aos negécios juridicos celebrados entre empresas, segundo
Paula Forgioni (2010, p. 60), lhes confere um viés peculiar, € que condiciona, inclusive, a tomada

de decisdo do empresario por contratar ou nao:

A empresa contrata porque entende que o negocio lhe trara mais vantagens do que
desvantagens. As contratagdes sao também resultado dos custos de suas escolhas;
0 agente econdmico para obter a satisfagdo de sua necessidade, opta por aquela
que entende ser a melhor alternativa disponivel, ponderando os custos que devera
incorrer para a contratagdo de terceiros.

Ainda de acordo com Forgioni (2010), alguns fatores sdo preponderantes para que as
negociagdes entre empresas se justifiquem do ponto de vista dos custos de transagdo, como o
grau de confiabilidade no cumprimento da avenga e a existéncia de um ambiente que propicie a
seguranca juridica e a previsibilidade quanto aos efeitos decorrentes do contrato. Em uma analise
de relagdo custo-beneficio negocial, os agentes econOmicos sopesam diversos fatores, entre
eles a possibilidade de inadimplemento das estipulagdes contratuais, ante a impossibilidade de
previsdo integral das provaveis inconsisténcias a serem verificadas durante a execucao da avenca
(GIANNAKOS, 2018).
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A existéncia de um ambiente negocial que privilegie o atendimento as expectativas das
partes favorece o fluxo das relagdes economicas (FORGIONI, 2010). Assim, pontua-se que no
ambito das relacdes interempresariais ¢ necessario que o desenvolvimento das avengas ocorra
precisamente conforme delineado em suas clausulas, atingindo os resultados que legitimamente se
espera delas, sob pena de desestimulo a circulagdo de bens e servigos.

Diante dessas caracteristicas, verifica-se que nas negociagdes interempresariais a forca
obrigatoria dos contratos assume especial relevancia, tendo ai potencial de preponderancia frente a
outros principios contratuais, o que se justifica ndo apenas pela necessidade de prestigio a confianga
no cumprimento das tratativas, mas também porque, como visto em linhas acima, a negociagao
ocorrerd entre partes que ostentam condi¢des mais homogéneas, ndo se verificando, a priori, a
existéncia de vulnerabilidade.'

E, como tal, consideramos que nestes contratos o intervencionismo judicial sobre as
negociagdes processuais atipicas também deva ser o minimo possivel, justificando-se apenas para
afastar objetos negociais: I) ilicitos (p. ex. que resultem na ocorréncia de fraude processual); I1) que
representem ofensa as garantias fundamentais do processo (afastamento negocial do contraditorio,
p. ex.) e III) que ensejem afronta as normas fundamentais do processo civil ou ao interesse publico
subjacente a determinadas normas processuais cogentes (seria o caso, p. ex., de um negocio juridico
processual atipico de modificacdo de competéncia absoluta).

Assim posta a questdo, a amplitude negocial para a disposi¢ao de situagdes processuais
ou ajuste de procedimento em contratos empresariais se mostra consideravelmente extensa, sendo
possivel se cogitar de uma série de formatagdes abstratamente possiveis para que se alcance o

escopo previsto no art. 190 do CPC/2015, algumas analisadas com maior detenca adiante.

3 HIPOTESES DE NEGOCIOS JURIDICOS PROCESSUAIS INTEREMPRESARIAIS
PERTINENTES AO CONTEXTO DA PANDEMIA DA COVID-19

Como visto, as notas caracteristicas dos contratos interempresariais indicam serem estes
ambientes propicios para a ampla disposicdo de situagdes juridicas processuais ou previsdo de
desvios procedimentais. Contudo, diante dos estreitos limites do presente trabalho e das conclusdes
dantes expostas no sentido de que o atual contexto de pandemia pavimenta o caminho para um
maior protagonismo da negociacdo processual atipica, examina-se adiante apenas hipdteses
consideradas aptas a mitigar os impactos do cenario de crises econdmica, de inadimplemento e de

certeza juridica retratados no item 2 supra.
3.1 Procedimentos executivos

Os procedimentos executivos seguramente se apresentam como um dos campos mais

15 Nao se esta aqui a repelir, em abstrato, a ocorréncia de vulnerabilidade no ambito das contratagdes entre empresas.
Deveras, ¢ possivel que a empresa, em determinada contratacdo, se apresente em condicdo de vulnerabilidade —
econdmica, técnica, juridica etc. — perante a outra parte e, restando tal condigdo demonstrada na situa¢do concreta,
o paradigma de analise e intepretacdo do contrato tomara novas fei¢des, mitigando-se a preponderancia de principios
classicos como o pacta sunt servanda.

SCIENTIA IURIS, Londrina, v.24, n.3, p. 10-30, nov. 2020. DOI: 10.5433/2178-8189.2020v24n3p10



23

AUGUSTO PASSAMANI BUFULIN E TIAGO AGUIAR VILARINHO

propicios tanto para a revisdo de relagcdes contratuais empresariais ainda ndo judicializadas
— incluindo cldusulas de negocia¢do pré-processuais — quanto para a celebragdo de avencas
processuais em demandas ja instauradas. No ambito pré-processual, seria possivel, diante do
cenario da pandemia de COVID-19, revisitar contratos ou outros atos juridicos que constituam ou
resultem na formacao de titulos executivos extrajudiciais para a estipulagdo de situagdes processuais
que tornem eventual execu¢do o mais satisfatoria possivel para o credor, resultando em menor
sacrificio ao devedor. Na mesma esteira, demandas executivas j4 instauradas poderiam se tornar
o palco para o desenvolvimento de convengdes processuais destinadas a tornar o procedimento
melhor ajustado as delicadas circunstincias atualmente vigentes.

A doutrina aponta como vantagens da negociagdo processual atipica executiva o ganho de
efetividade decorrente da remodelagem procedimental conforme o interesse dos litigantes, assim
como o aumento de previsibilidade e diminui¢@o dos riscos da execu¢do. No campo dos negdcios
firmados entre partes empresarias, o ambiente de consensualidade propiciado pelas convengdes
processuais executivas estimula a celebragdo de futuras transagdes entre as partes, na medida em
que cria as condicdes para que a execugdo atinja satisfatoriamente o interesse do exequente, sem
com que isto importe em sacrificio demasiado do executado (DIDIER JR.; CABRAL, 2018).

Dentre as hipdteses de ajuste de vontade direcionadas a produzir efeitos em procedimentos
executivos pertinentes no atual contexto, destaca-se a possibilidade de celebragdo de pactum de
non exequendo — ou pacto de ndo execucdo —, de maneira pré-processual, submetido a termo ou
condicdo. Trata-se de pacto em que o credor se compromete a ndo executar — ou iniciar a fase
de cumprimento de sentenca — enquanto ndo sobrevier a implementagdo do termo ou condi¢ao
indicados no conteudo do negdcio, podendo ser unilateral, se resultar em obrigagdes unicamente
para o credor, ou bilateral, na hipotese de o pacto de ndo execucdo envolver contraprestagdo do
devedor.' Em sendo a execugdo norteada pelo principio da disponibilidade e guiada pelo interesse
do exequente, ndo se vislumbra obice a celebra¢do de negocio processual limitando a deflagracao
do procedimento, sobretudo porque poderia o credor, independentemente de convengdo, decidir
por ajuizar a demanda executiva somente em momento mais oportuno.

Desse modo, poder-se-ia cogitar, por exemplo, de inser¢do, em contratos de
interempresariais, de negocio juridico pré-processual'’” prevendo pactum de non exequendo
submetido a condi¢do suspensiva de retomada do crescimento dos indicadores economicos ou da
saude financeira da empresa. Outra hipotese pertinente no atual momento seria a inclusao de pacto
de ndo execucdo vinculado a termo, protraindo a deflagracdo de eventual execucdo. A nosso ver,

estas representam possibilidades de negocios juridicos processuais que certamente impulsionariam

16 A contraprestacdo podera se dar no proprio negocio em que inserido o pacto de ndo execugdo ou até em futuras
avencas. O credor pode, por exemplo, aceitar o pacto de ndo execugdo submetido a termo ou condigdo, desde
que o devedor renuncie a determinada clausula que lhe favorega no proprio contrato ou que se comprometa a dar
preferéncia ao credor em futuras negociagdes.

17 Embora exista posicionamento de que o pacto de ndo execugdo possui natureza material, importando em renuncia
do direito objeto do litigio, entendemos que a natureza material s6 terd lugar quando ocorrer disposicdo total e
irrestrita da execucdo. No mesmo sentido, Fredie Didier Jr. ¢ Antonio do Passo Cabral (2018, p. 146): “E que a
convengdo de ndo executar pode subsistir sem que signifique uma rentncia no plano do direito material: a parte pode
abrir mao da via executiva resguardando-se outras modalidades menos invasivas de cobranga do crédito, como a
acdo monitoria, e, ainda, a possibilidade de usar o crédito como um contradireito, como no caso da compensagao”.
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a manutencdo das relagdes contratuais — e, por conseguinte, da atividade econdmica — durante a
pandemia da COVID-19, haja vista a previsibilidade que proporcionam ao devedor quanto ao nao
ajuizamento, por ora, de demanda executiva por parte do credor.

Pela perspectiva do cumprimento de sentenca, admite-se como apropriado ao presente
contexto a pactuagdo para ndo se dar inicio a0 cumprimento provisorio, pelas mesmas razdes
expostas quanto a execucdo e se admite também a modulagdo da eficacia da avenga mediante
termo ou condicao.

Hé4 ainda a possibilidade de utilizacdo das convengdes processuais em contratos
empresariais para tornar as medidas constritivas e executivas menos gravosas ao executado, sem
descuidar da satisfagdo do interesse do credor/exequente (art. 797, CPC/2015). Uma importante
ferramenta neste sentido seria a escolha prévia do objeto da penhora, abrindo-se mao desde ja da
constri¢cdo prioritaria em dinheiro (art. 835, § 1°, CPC/2015) para concentra-la em outro bem que
ndo venha a afetar o fluxo de caixa da empresa. No mesmo sentido, seria possivel fixar previamente,
via negociagdo processual, o método expropriatério de que se valerd o exequente, situacdo que
embora dispense a realizacdo de acordo, poderd atribuir maior previsibilidade ao desfecho do
procedimento executivo (NOGUEIRA, 2020).

Pode-se outrossim obter proficuos resultados na execu¢do a partir da combinagdo da
negociagdo processual atipica com a importagdo de técnicas executivas provenientes de outros
procedimentos, para aplicé-las em substitui¢do a técnica padrdo. Rodrigo Reis Mazzei e Tiago
Figueiredo Gongalves (2020) examinam de forma certeira a possibilidade de o processo de
execugdo e do cumprimento de sentenga atuarem como valvulas para o transporte de técnicas
processuais, a partir de uma exegese destinada a conferir ao art. 771 do CPC/2015 o seu potencial
maximo de realizagdo. Esse transporte de técnicas seria possivel inclusive em carater substitutivo
da técnica prioritaria, desde que a substituta se mostre mais eficiente. '* Citam os autores, nesse
escopo, a aplicacdo do art. 867 do CPC/2015, que prevé a penhora de frutos e rendimentos de coisa
moével ou imovel, como método prioritario satisfacdo do crédito, em lugar de se percorrer o iter das
formas expropriatdrias tipicas, desde que a alterag@o resulte em ganho de eficiéncia.

Assim, para que se tenha maior previsibilidade — elemento essencial nas transagdes
interempresariais —, pode-se estabelecer, via negocia¢ao processual, a preponderancia da técnica
prevista no art. 867 como meio satisfativo do crédito, evitando-se a penhora em dinheiro ou
de outros ativos da empresa, ja tdo comprometidos diante dos efeitos da pandemia do novo
Coronavirus. Evita-se, também, a submissao do executado aos métodos — nem sempre eficientes —

de expropriacdo convencionais.
3.2 Pacto de instiancia nica e redefinicdes na sistematica dos prazos processuais

Sabe-se que os custos decorrentes da litigancia, a depender da hipdtese, podem ser

bastante elevados para as empresas. Longos periodos de tramitag¢do e o desdobramento da relagao

18 Sustentam os professores que as técnicas poderdo ser importadas/exportadas, inclusive, de e para procedimentos
especiais do proprio codigo e de legislagdes especiais ou estatutarias, tamanho potencial participativo do CPC/2015
(MAZZET, GONCALVES, 2020, p. 32-34).
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processual em recursos ou agdes autdbnomas impugnativas elevam sobremaneira o dispéndio das
partes, sobretudo quando se estd em jogo a tutela de bens e interesses de elevado valor econdmico.
Nesta senda, como forma de abreviar a solu¢do da contenda e, por conseguinte, mitigar o0 consumo
de recursos financeiros das empresas'® — questdo extremamente sensivel no presente cenario —,
admite-se como vidvel a celebragcdo de convencao processual de instancia unica.

A medida consiste na pactuagdo de renuncia prévia ao direito de recorrer do provimento
jurisdicional que vier a resolver o litigio. Em fun¢@o da incidéncia do principio da voluntariedade
recursal, a op¢ao por recorrer ou nao se insere no ambito de livre disposic¢ao da parte sendo, portanto,
passivel previsdo em negdcio juridico pré-processual (DIDIER JR.; LIPIANI; ARAGAO, 2018)

Em complemento ao escopo de otimizagdo da tramitacdo processual, coloca-se a
possibilidade de conveng¢do acerca daredu¢do ou até mesmo supressao dos prazos para as postulacdes
e manifestagdes das partes, tais como a apresentacao de contestacdo e réplica (NOGUEIRA, 2020).
Nao se entrevé obice, outrossim, para a institui¢do negocial de que a contagem dos prazos em dias
seja realizada levando-se em conta os dias corridos, afastando-se a aplicacdo do método previsto
no art. 219 do CPC/2015.

Nada obstante, mesmo com as redefini¢des acima propostas, em razao dos altos indices
de morosidade verificados no Poder Judiciario brasileiro, € pouco provavel que eventual demanda
instaurada neste momento venha a ser solucionada ainda durante o contexto de pandemia, de
maneira a que a reducdo de despesas afetas a litigdncia repercuta em maior disponibilidade

financeira para superacdo das atuais adversidades em melhores condigdes.
3.3 Convengao de conciliacio ou mediacio prévia obrigatoria

Como discutido no item 2, os efeitos da pandemia da COVID-19 sobre as relagdes
juridicas e o relativo grau de inseguranca juridica quanto ao regime juridico a que se subsumirao os
contratos impulsionardo a revisitagao dos negocios juridicos cuja execugao se encontra em curso, a
fim de que as partes negociem solucao consensual, podendo até mesmo aditar a avenca para incluir
clausulas com eficicia em eventual relagdo processual instaurada futuramente.

Nao apenas na hipdtese de renegociagdo de negdcios em curso, mas sobretudo nos
contratos interempresariais a serem celebrados no atual contexto, ¢ possivel que as empresas
ajustem a obrigatoriedade de submissao de eventual litigio a tentativa de conciliacdo ou mediacao
prévia, o que favorece a possibilidade de solugdo célere, eficaz e menos custosa da demanda.

Nao entendemos que acordos de tal natureza representem ofensa a garantia constitucional de

acesso a justica prevista no art. 5°, inciso XXXV, da CRFB/88, havendo apenas condicionamento
19 Benjamin Tabak e José de Lima Ramos Pereira (2019, p. 47), ao analisarem a teoria
econdmica da litigancia, expdem que “[...] as pessoas sdo racionais € possuem um olhar para o
futuro, considerando os custos e os beneficios existentes na demanda, ou seja, o objetivo de
quem ira discutir judicialmente uma ameaca ou um direito violado reside na otimizagdo do
seu bem-estar, empregando os meios disponiveis para o alcance dos seus objetivos com o

menor desperdicio de recurso possivel”.
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autoatribuido da apreciacdo meritdria enquanto ndo submetida a causa a tentativa de solucdo
consensual.

Ainda que se repute a limitagdo negocial aqui discutida como potencialmente ofensiva
aos ditames do art. 5°, inciso XXXV, CRFB/1988 — matéria sobre a qual ndo se aprofunda aqui,
dados os estreitos limites do trabalho — o fato € que a conciliagdo ou mediacao obrigatdria podem
coexistir com a apreciacdo jurisdicional da lide, ainda que de forma parcial.

Verifica-se o surgimento de diversas plataformas digitais de conciliagdo e mediacao,
algumas destas implementadas por Tribunais e até mesmo pelo proprio Conselho Nacional de
Justica,”® disponibilizando ambiente para que as partes possam negociar os termos do conflito
e soluciona-lo consensualmente. Em ambientes tais, a negociagdo pode ocorrer em paralelo a
distribui¢do judicial da demanda, ficando resguardado inclusive a apreciagao de tutelas provisorias.
Melhor dizendo, a parte ja acessou o Poder Judicidrio — o que, se sabe, ndo representa o nicleo
essencial da garantia de acesso a justi¢a —, nada obstante o integral acesso a ordem juridica justa
fique condicionado a uma tentativa prévia de negociagao.

No ponto, deve-se ter em mente que o CPC/20 algou ao status de norma fundamental a
necessidade de que o Estado promova, sempre que possivel, a solugdo consensual dos conflitos.?!
Da leitura do CPC/2015 e da propria exposicdo de motivos do Projeto de Lei que lhe deu ensejo,
infere-se a clara opgao legislativa pela atribui¢@o de énfase no tratamento adequado dos conflitos, o
que reforga a compreensao no sentido da legitimidade das convengdes processuais que condicionam

a plena apreciagao jurisdicional a tentativa prévia de resolucao autocompositiva.
CONCLUSAO

O contexto de inseguranca juridica e de crise de adimplemento instaurado como decorréncia
da pandemia da COVID-19 tem ensejado a necessidade de aproximacdo dos contratantes para
negociacdo e reconfiguracdo dos negdcios as circunstancias ora operantes. O cendrio se mostra
especialmente impactante nas relagdes interempresariais, em funcdo do volume de transacdes e
a dos expressivos valores que normalmente ostentam essas contratagdes. Nessa perspectiva de
revisdo de clausulas contratuais e até mesmo de maior cautela em relagdo as estipulagdes a serem
langados em futuros contratos, podem se valer as empresas dos negdcios juridicos processuais
como meio para garantir maior previsibilidade e adequabilidade do procedimento as circunstancias
do caso e caracteristicas essenciais das partes envolvidas.

Em regra, as contratacdes promovidas entre empresas se instauram em ambiente de
homogeneidade de posi¢des entre as partes e de ndo observancia de vulnerabilidade presumida,

o que induz o reconhecimento de maior autonomia na disposicdo de situacdes juridicas e a

20 Plataforma Mediacao Digital do CNJ. Nada obstante o termo “mediacdo” a ferramenta
¢ voltada a negociacdo entre as partes. Disponivel em https://www.cnj.jus.br/mediacaodigital/.
Acesso em 08 jun. 2020.

21 Art. 1°.[...] § 2° O Estado promovera, sempre que possivel, a solugao consensual dos

conflitos.
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necessidade de se atribuir forca obrigatoria ao que restar convencionado. O mesmo se observa
na seara da negociagdo processual atipica em contratos de tal natureza, os quais somente poderao
ser afastados em caso de objeto ilicito ou que atente contra o nticleo das garantias fundamentais
do processo. Assim, o quadro de disposicao de situacdes processuais e alteragdes procedimentais
nos contratos interempresariais se apresenta bastante amplo, sendo possivel conjecturar hipoteses
variadas de negocios juridicos processuais abstratamente legitimos e Uteis para o alcance dos
objetivos previstos no art. 190 do CPC/2015.

Guardando pertinéncia com quadro vigente de efeitos da pandemia da COVID-19,
identifica-se que os procedimentos executivos sdo campos férteis para a inser¢do de cldusulas
a projetarem efeitos processuais, tornando possivel a satisfagdo do exequente sem onerar
demasiadamente o executado em momento de tamanhas adversidades. Verifica-se proficuidade,
outrossim, na modulagdo procedimental destinada a encurtar a tramitagdo processual e, com isso,
os custos dela decorrentes, o que se alcancaria via pactuagdo de instincia unica e reformulacao
da sistematica dos prazos processuais. Apresenta-se como valida ainda a celebracdo de negocio
juridico processual direcionado a impedir o desenvolvimento de demanda judicial enquanto nao
intentada solugdo consensual prévia do litigio, o que também pode ocasionar a reducao de despesas
afetas a litigancia.

Com o regular desenvolvimento das relagdes contratuais durante a pandemia, naturalmente
as empresas se verao diante de situagdes ainda ndo cogitadas de negociacdo processual atipica que
sejam apropriadas a tornar eventual litigio decorrente da execug@o de contratos interempresariais
mais eficiente e apropriada as peculiaridades do ramo, a serem objeto de futuras investigagdes
académicas na tentativa de se formular quadros genéricos de negociabilidade com pertinéncia

mesmo apds o decurso dos efeitos do novo Coronavirus sobre as relagdes juridicas.
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